
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

いつもお世話になります。過去の栄光を

忘れられず、プライドに縛られながら現実

逃避する人がいる一方、松井秀喜選手には

大和魂を見せてもらいました。過去は過去

として今できることに邁進するという姿勢

は、コツコツ積み上げることの大切さを教

えてくれます。野球ファンならずとも「頑張

れ松井！」の心境ですね。 

【「強みを見出しどのように展開するのか」今後の動きに注目です！】 

４月に開通した『新東名高速道路のサービスエリア（ＳＡ）』が盛況です。 

新しいＳＡはご当地グルメのフードコートやアパレル、雑貨ショップなどを備え、比較的道

路が空いているときでも駐車場は満車。 

一方の旧東名は煽りを受け利用者数は減っていますが、海側を通っているため眺望の良

い所が多く、今も「日本の大動脈」であることに変わりありません。お互いがライバルではな

く、それぞれの強みを活かすことができるかどうか。今後の展開に注目したいですね。 

【法
人
税
率
が
引
き
下
げ
ら
れ
ま
し
た
】 

 

平
成
二
十
三
年
十
二
月
二
日
に
、
所
得
税
法
等
の
一
部
を
改
正

す
る
法
律
が
公
布
さ
れ
、
「
法
人
税
率
の
引
き
下
げ
」
「
欠
損
金
の

繰
越
控
除
制
度
等
の
見
直
し
」
「
減
価
償
却
の
定
率
法
の
償
却
率

等
の
見
直
し
」
な
ど
が
改
正
さ
れ
ま
し
た
。 

そ
こ
で
今
回
は
、
「
法
人
税
率
の
引
き
下
げ
」
に
つ
い
て
お
話
い

た
し
ま
す
。 

引
き
下
げ
の
目
的
は
「
デ
フ
レ
か
ら
脱
却
し
、日
本
経
済
を
本
格

的
な
成
長
軌
道
に
乗
せ
て
い
く
た
め
、
国
内
企
業
の
国
際
競
争
力

強
化
と
外
資
系
企
業
の
立
地
を
促
進
し
、
雇
用
と
国
内
投
資
を
拡

大
す
る
」
と
さ
れ
て
い
ま
す
。
普
通
法
人
な
ど
の
改
正
前
の
法
人
税

率
は
、
中
小
法
人
以
外
の
法
人
で
あ
れ
ば
３
０
％
で
、
中
小
法
人
に

お
い
て
は
年
８
０
０
万
円
以
下
の
部
分
は
１
８
％
、
年
８
０
０
万
円

を
超
え
る
部
分
は
３
０
％
で
し
た
。 

改
正
後
は
、
平
成
二
十
四
年
四
月
一
日
か
ら
、
平
成
二
十
七
年

三
月
三
十
一
日
ま
で
の
間
に
開
始
す
る 

事
業
年
度
に
つ
い
て
は
、中
小
法
人
以
外 

の
法
人
は
２
５
．５
％
で
、中
小
法
人
は 

年
８
０
０
万
円
以
下
の
部
分
は
１
５
％ 

年
８
０
０
万
円
を
超
え
る
部
分
は
２
５
．５
％ 

に
な
り
ま
し
た
。 

た
だ
し
、
東
日
本
大
震
災
の
復
興
財
源
を
確
保
す
る
た
め
、
平

成
二
十
四
年
四
月
一
日
か
ら
平
成
二
十
七
年
三
月
三
十
一
日
ま

で
の
期
間
内
に
、最
初
に
開
始
す
る
事
業
年
度
開
始
日
か
ら
、同
日

以
後
三
年
を
経
過
す
る
日
ま
で
の
期
間
内
の
日
に
属
す
る
事
業
年

度
に
つ
い
て
は
、
各
事
業
年
度
の
所
得
の
金
額
に
対
す
る
法
人
税

の
額
に
１
０
％
の
税
率
を
掛
け
て
計
算
し
た
「
復
興
特
別
法
人
税
」

を
、法
人
税
と
同
じ
時
期
に
申
告
・納
付
す
る
必
要
が
あ
り
ま
す
。 

税理士法人 中 央 総 合 会 計  

〒070-0037  

旭川市７条通１３丁目 59番地 4 

ＴＥＬ ： 0166-25-4131  0166-23-0010 

ＦＡＸ ： 0166-25-4132  0166-23-7543 

ＵＲＬ ： http://csk-i.com/ 

E-mail ： cyuou@csk-i.com 

 

 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

【「これができます！」は「何でもやります」より強し】 

 

「便利屋」という職業が登場したのは、十数年前でしょうか。 

そのネーミングのせいか、「便利屋＝急場しのぎ」と思っている方がいらっしゃるかもしれませんが、様々な

雑事の代行業務を行う便利屋は「サービス業」という立派な専門職でしょう。雨樋の修理と、除草と犬の散歩と

買い物代行を、ひとつの会社に頼めるのは利用者にとっての大きなメリットで、だからこそニーズがあるのでし

ょう。便利屋のニーズがあるのは「とりあえず何でも引き受ける」からではなく、困ったときに何でも頼める「“便

利”の専門職」だからなのです。 

商売をしていると、広くお客様を取り込みたいがために「何でもやります」とうたってしまうことがあります。

確かに、「これしかできません」より「何でもお任せください！」のほうがお客様に喜ばれるような気がします。   

しかし、とりあえず間口を広くしておけば有利だろうという発想では、なかなか上手くはいかないものです。 

たとえば、原因が分かっている腰痛の治療に、わざわざ総合病院を訪れる人がい

るでしょうか。原因が分かっているなら、その腰痛の治療に長けた病院を探すはずで

す。そこで「得意分野は腰痛です」とうたっている治療院があれば、もちろんそこに足

を運ぶでしょう。せっかくなら専門のところで診てもらいたい。 

患者として、ごく当たり前の選択です。総合病院を訪れる患者は、自分の症状に合

った専門病院が見つかればそちらに流れて行きます。 

つまり、腰痛も肩こりもむち打ちもリハビリも「何でもござれ」だとしても、あえて「これが得意です」と専門

性をアピールすることで、患者に選ばれる確率が一気に上がることはすでにご存知だと思います。ただ単に

「総合病院発想」の商売をしていたなら、一時は盛り上がっても次第にお客様は離れていくことでしょう。 

しかし仮に今、「総合病院」の看板を掲げて商売をしていても、「あなたの症状に合った専門病院を見つけま

す」と提案すれば、それは立派な「専門病院」と同じ立場になるのではないでしょうか。 

【今月の教えてキーワード：ソーシャルゲーム】 

 
イ
ン
タ
ー
ネ
ッ
ト
の

交
流
サ
イ
ト
（
Ｓ
Ｎ

Ｓ
）
で
提
供
さ
れ
る

ゲ
ー
ム
の
総
称
。 

Ｓ
Ｎ
Ｓ
の
友
人
同
士

の
協
力
や
コ
ミ
ュ
ニ

ケ
ー
シ
ョ
ン
、
他
の

プ
レ
イ
ヤ
ー
と
競

争
を
楽
し
む
の
が

特
徴
で
あ
る
。 

基
本
的
に
料
金
は

か
か
ら
な
い
が
、
ゲ

ー
ム
内
で
プ
レ
ー

を
有
利
に
進
め
ら

れ
る
ア
イ
テ
ム
や

他
の
プ
レ
イ
ヤ
ー

と
の
差
別
化
を
図

る
デ
コ
レ
ー
シ
ョ
ン

な
ど
が
販
売
さ
れ

て
い
る
。 

こ
の
販
売
収
入

が
ゲ
ー
ム
会
社
の

収
益
源
だ
が
、
高
額

課
金
な
ど
が
社
会

問
題
と
し
て
浮
上

し
て
き
て
お
り
、
規

制
の
動
き
も
み
ら

れ
る
。 

計 画 停 電 に 関 す る お 知 ら せ 
計画停電が行われた場合、中央総合会計への固定電話・FAXの使用が不可となります。 

当事務所にご連絡を頂いた際に、対応することができない可能性がございますので 

予めご了承を頂けますようお願いいたします。 

尚、当事務所の計画停電グループ番号は「36」となっております。 

計画停電が行われる時間帯につきましては 

北海道電力のホームページにて、ご確認をお願いいたします。 

実施予定期間 [７月２３日（月）～９月１４日（金）] 
 

 

 

 


